CALCULO DE COSTOS POR LOTE Y ESCENARIOS DE VENTA - E 


МО CAMBIAR LAS FORMULAS EN LAS CELDAS EN AMARILLO, NARANJA O VERDE 


COSTOS DE DESARROLLO A AMORTIZAR 
Cantidad Concepto Costo unitario Subtotal 


Subtotal (suma de todos los conceptos sin IVA) | $ 17,000.0 
Cantidad piezas entre las que se quiere amortizar el costo de desarrollo 
Costo por pieza (Subtotal entre cantidad para amortización) 


COSTOS DE PRODUCCIÓN POR LOTES 
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Subtotal (suma de todos los conceptos SIN IVA) 
Cantidad por lote 

Porcentaje de merma 

FREE GOODS (productos para regalar como promocion o publicidad) 
Productos para venta 


Costo de producción por pieza SIN IVA (Subtotal entre Productos fabricados) 


VENTA 
DIRECTA 


Precio PUBLICO establecido por el mercado de manera independiente a los costos CON IVA 
Precio PUBLICO establecido por el mercado de manera independiente a los costos SIN IVA (6431) 
Descuento promedio sobre la venta 

Descuento en pesos $34| 


Costo exportación en porcentaje, sobre costo de producción 
Costos de exportación en pesos 


Porcentaje al distribuidor o al arquitecto sobre precio público 
Ganancia del distribuidor o del arquitecto en pesos 


Descuento a la tienda sobre precio público (definida por el empresario + la tienda) 
Ganancia de la tienda en pesos 
Precio mayoreo (Precio público - descuento a tienda) 


Monto facturado 

Porcentaje de regalías de diseño sobre precio facturado 
Regalías de diseño en pesos, sobre precio facturado 
Remanente después de regalías 


Costo de producción por pieza 


Utilidad bruta en pesos, después de regalías (definida por el empresario) 
Utilidad bruta en porcentaje sobre monto facturado (definida por el empresario) 


Gastos operación mensuales a cubrir (MONTO DEFINIDO ARBITRARIAMENTE PARA ESTE EJEMPLO) 
Cantidad de piezas que se tienen que vender para cubrir gastos de operación en este ejemplo 
Regalías de diseño en pesos por la venta de esta cantidad de piezas en este escenario 


jemplo revistero “Arkansas” 
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